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Zostan globalnym dostawcg ONZ i armii USA stacjonujacej w Polsce!

Agencja Rozwoju Pomorza S.A. zaprasza na organizowane w ramach projektu Pomorski Broker
Eksportowy seminarium pt. ,Jak zdoby¢ rynki zagraniczne poprzez udziat w zamoéwieniach
publicznych organizacji miedzynarodowych?”, ktére odbedzie sie 17 listopada 2022 roku
w Gdansku w godzinach 9:30-13:30.

Wachlarz poszukiwanych przez organizacje miedzynarodowe towardw i ustug jest bardzo
szeroki, a podmioty ubiegajace sie o udzielenie zamdwienia maja szanse na zdobycie
wiarygodnego klienta. Najwiecej zrealizowanych projektéw w 2020 roku dotyczyto IT, transportu,
zywnosci, paliw i budownictwa. Podczas seminarium przedstawiony zostanie proces ubiegania sie
0 zamowienia Organizacji Narodéw Zjednoczonych i Armii Standw Zjednoczonych stacjonujacej
na terenie RP.
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Organizacja Narodow Zjednoczonych

Zamowienia zlecane przez ONZ wzrosty w 2021 roku do rekordowego poziomu. Catkowity
wolumen osiggnat 29,6 mld dolardéw, co oznacza wzrost o ponad 32% w porownaniu z rokiem
2020. Z catosci 59,0 procent, czyli 17,4 miliarda dolarow, stanowity zamowienia towarow, natomiast
41,0 procent, czyli 12,1 miliarda dolaréw, dotyczyto ustug.

Armia USA

W 2021 r. wartos$c kontraktow zrealizowanych przez polskie firmy na rzecz armii amerykanskiej

w Polsce wyniosta ponad 325 milionodw dolarow. W 2022 r., w zwigzku z wojng w Ukrainie, wartosc
zlecanych kontraktow w zaleznosci od branzy wzrosta od kilku do kilkunastu razy.

Kazdy z uczestnikdw seminarium otrzyma drogg mailowa krétkie kompendium wiedzy z zakresu
przedstawionego podczas seminarium.

Gdzie i kiedy?
Agencja Rozwoju Pomorza, Gdansk, Al. Grunwaldzka 472D, 17 listopada 2022, godz. 9:30-13:30

9.30-9.40 Powitanie

Katarzyna Matuszak-Dzierzynska, Dyrektor Dziatu Rozwoju Przedsiebiorczosci, Agencja Rozwoju Pomorza S.A.

Wprowadzenie do rynku zamoéwien publicznych rzadu federalnego Stanéw Zjednoczonych Ameryki / kontrakty
na rzecz armii amerykanskiej w Polsce:
- omoéwienie rynku zamoéwien publicznych rzadu federalnego USA w Polsce/kontrakty na rzecz US ARMY w Polsce,
- omoéwienie wysokosci budzetéw za poprzedni rok — wzrost wydatkéw na kontrakty zlecane w biezgcym roku,
- omowienie statystyk zakupowych — w jakich branzach jest najwiecej zamoéwien,
- zakupy w zwigzku z wojng w Ukrainie.
Adam Durka, Dyrektor ds. Rynkéw Miedzynarodowych, Atlantic Contract
Robert Ktosowski, Senior Manager ds. Rynkéw Miedzynarodowych, Atlantic Contract

(WA QRN Przerwa

m Uzyskanie statusu oficjalnego dostawcy USA / Certyfikacja — pozyskiwanie i realizacja kontraktow:
- wymogi prawne i procedury rejestracyjne/przeprowadzenie certyfikacji — wobec przedsiebiorcow
w ramach rynku federalnego USA,
- specyfikacje dotyczace przedmiotu zamowienia przy kontraktach zlecanych przez USA,
- pozyskiwanie kontraktdw w ramach rynku federalnego USA,
- rozliczanie zrealizowanych kontraktow,
- prawne aspekty wspotpracy polskich przedsiebiorcoéw z rzgdem USA,
- preferencje podatkowe wobec polskich przedsiebiorcéw.

Adam Durka, Dyrektor ds. Rynkéw Miedzynarodowych, Atlantic Contract
Grzegorz topata, Wiceprezes Zarzadu, Atlantic Contract

REZET rreerwa

m Wprowadzenie do rynku zaméwien publicznych ONZ:
- omowienie rynku zaméwien publicznych ONZ z uwzglednieniem poszczegdlnych agenciji,
- omoéwienie wysokosci budzetéw za poprzedni rok,
- wzrost wydatkéw na kontrakty zlecane w biezgcym roku,
- omowienie statystyk zakupowych — w jakich branzach jest najwiecej zamoéwien,
- zakupy ONZ w ramach programoéw pomocowych na rzecz Ukrainy.
Beata Zielinska, Manager ds. Klientéw Strategicznych, Atlantic Contract
Grzegorz topata, Wiceprezes Zarzadu, Atlantic Contract

| 1225-1240 IRV

m Uzyskanie statusu dostawcy ONZ przez pozyskiwanie i realizacja kontraktéw na rynku ONZ:
- wymogi prawne i procedury rejestracyjne — wobec przedsiebiorcéw w ramach rynku ONZ,
- specyfikacje dotyczace przedmiotu zamédwienia przy kontraktach zlecanych przez ONZ,
- pozyskiwanie kontraktéw w ramach rynku ONZ,
- rozliczanie kontraktow zlecanych przez ONZ.

Beata Zielinska, Manager ds. Klientoéw Strategicznych, Atlantic Contract

m Zakonczenie spotkania



Prelegenci

ADAM DURKA — DYREKTOR DS. RYNKOW MIEDZYNARODOWYCH

W ATLANTIC CONTRACT odpowiada za pozyskanie, nawigzywanie relacji biznesowych

i kontakty handlowe ze strategicznymi Klientami, obecnymi jak i potencjalnymi dostawcami na
rynek Federalny USA, NATO oraz ONZ. Absolwent Szkoty Gtéwnej Handlowej oraz Uniwersytetu
Warszawskiego. Manager Sprzedazy i Zarzadzania z ponad 25-letnim doswiadczeniem.
Pracowat dla miedzynarodowych lideréw rynkowych takich jak SABMiller, PepsiCo, Grupa L.D.C.
gdzie odpowiadat m.in. za rozwdj nowych rynkow, Klientdw oraz szkolenie i podnoszenie
kompetencji podlegtych Zespotow.

ROBERT KLOSOWSKI — SENIOR MANAGER DS. RYNKOW MIEDZYNARODOWYCH

W Atlantic Contract odpowiedzialny za nawigzywanie relacji biznesowych i dziatania
wykonawcze ze strategicznymi klientami — dostawcami na rynkach Federalnym USA, NATO

i ONZ. Jako podputkownik, kierowat ochrong Prezydentdw RP, Ambasad RP w Rzymie i Paryzu
oraz Kwaterze Gtéwnej NATO w Brukseli. Odznaczony ztotym medalem Zastugi dla Pokoju
ONZ. Odznaczony rowniez przez rzady USA oraz Japonii. Pasjonat sztuk walki — instruktor
Combat Israeli/Krav Maga, Mastro Defence System Savate - FR. Instruktor strzelania taktycznego,
instruktor Guard Protection, instruktor Comander Guard Protection.

GRZEGORZ tOPATA — WICEPREZES ZARZADU ATLANTIC CONTRACT

Radca prawny, Wiceprezes Zarzadu ATLANTIC CONTRACT — odpowiedzialny za rozwoj
wspotpracy polskich przedsiebiorcéw z instytucjami miedzynarodowymi (ONZ, NATO/rynek
federalny USA). Od 2010 r. prowadzi Kancelarie Prawng Ars Legis, w ktorej zespodt prawnikéw
specjalizuje sie w obstudze prawnej przedsiebiorcéw oraz w zamodwieniach publicznych —

w ramach polskiego systemu prawa jak i w ramach systeméw zamowien organizacji
miedzynarodowych. Posiada szerokie doswiadczenie jako trener z zakresu szeroko rozumianego
prawa gospodarczego i administracyjnego. Wyktadowca Wyzszej Szkoty Ekologii i Zarzadzania
w Warszawie. W okresie 2014-2022 prowadzit szereg szkolenh na rzecz Ministerstwa
Sprawiedliwosci, Ministerstwa Spraw Wewnetrznych oraz dla Ministerstwa Rozwoju

i Technologii.

BEATA ZIELINSKA — MANAGER DS. KLIENTOW STRATEGICZNYCH

W ATLANTIC CONTRACT zajmuje sie zarzadzaniem procesami z obszaru rejestracji do systemow
zamowien publicznych: Federalnego USA, NATO i ONZ, zarzadza zadaniami z zakresu weryfikacji
dokumentacji finansowej i formalno-prawnej klientow. Posiada ponad 25-letnie do$wiadczenie
w zakresie administracji, obstugi przetargdw komercyjnych oraz publicznych w réznych
sektorach gospodarki i biznesu w kraju i zagranica, od 10 lat jest takze audytorem wewnetrznym.
Absolwentka Wydziatu Ekonomii Uniwersytetu w Padwie.

Zgtoszenia Informacje
Zgtoszenia do 14 listopada 2022 Jolanta Carkowska
za posrednictwem formularza na stronie e-mail: jolanta.carkowska@arp.gda.pl

www.brokereksportowy.pl. tel. +48 609 000 250
Udziat w spotkaniu jest bezptatny.




